
69

Серія:  Міжнародні економічні відносини та світове господарство
♦

УДК 334.012.62/.64
DOI: https://doi.org/10.32782/2413-9971/2020-30-13

Зарбалиева Айдан Махмуд гызы
докторант

Академии Государственного Управления
при Президенте Азербайджанской Республики

Zarbalieva Aydan Mahmud
PhD Student

Academy of Public Administration  
under the President of the Republic of Azerbaijan

ТЕОРЕТИЧЕСКИЙ АСПЕКТ МАЛОГО И СРЕДНЕГО ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА

Аннотация. В статье в контексте современных подходов, в том числе с точки зрения синергетической экономи-
ки, рассмотрены вопросы развития малого и среднего предпринимательства. Изучение этапов исторического развития 
теории предпринимательства, комментирование подходов различных ученых-экономистов к предпринимательству за-
ключаются в рассмотрении сущности предпринимательской деятельности с точки зрения ее характерных особенностей. 
Исследование, основанное на опыте развитых стран, обосновало тот факт, что предпринимательство является важным 
фактором формирования и развития цивилизованных и прогрессивных рыночных отношений. В статье малое и среднее 
предпринимательство отражается в качестве основы стабильного гражданского общества и ключевого фактора форми-
рования и развития страны среднего класса, а также повышения уровня благосостояния населения. Развитие населения 
способствует созданию здоровой конкурентной среды в национальной экономике, формированию конкурентоспособной 
и инновационно ориентированной экономики, а также созданию новых рабочих мест. Кроме того, в статье рассмотрены 
преимущества сектора МСП как формы эффективной деятельности с точки зрения способности быстрее реагировать 
на меняющиеся экономические и рыночные условия и потребительские запросы, а также адаптироваться к ним. Обсуж-
ден ряд факторов, препятствующих реализации потенциальных возможностей малого и среднего сектора в развитии 
страны. Среди них есть факторы, которые имеют значительный потенциал воздействия. Эти особенности препятствуют 
формированию и развитию предпринимательского сектора в стране, особенно малых и средних предприятий, а также 
реализации их потенциальных возможностей в обеспечении социально-экономического развития. В целом различия под-
ходов к выбору малого и среднего бизнеса в странах с разными уровнями развития в значительной степени зависят от их 
уровней развития, приоритетов, исторических и национальных особенностей, а также соответствующей правовой базы.

Ключевые слова: предпринимательская деятельность, малое и среднее предпринимательство, риск, экономические 
зоны, синергетический подход.

Исторические этапы развития. Начало истори-
ческого развития предпринимательской деятельности 
совпадает с эрой экономической деятельности древнего 

человека. С этой точки зрения исследователи различают 
теоретические основы предпринимательской деятельности 
и эволюцию процессов исторического развития, изменение 
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социально-экономических форм и функциональный под-
ход, вытекающий из характера этой деятельности.

Развитие предпринимательства в контексте эволюцион-
ного подхода разделено на четыре таких этапа [9, c. 128–133]:

− до нашей эры, а именно с III тысячелетия до н. э. 
до XVIII века нашей эры; первый цикл промышлен-
ной революции охватывает период со второй половины 
XVIII века до середины XIX века;

− период Второй промышленной (технологической) 
революции, а именно со второй половины XIX века до 
начала XX века;

− период научно-технической революции, а именно 
период с 40-х до 50-х годов XX века.

Формирование и развитие научных идей о пред-
принимательской деятельности. Термин «предприни-
мательство» впервые использовался английским экономи-
стом ирландского происхождения Ричардом Кантилоном 
(1680–1734). Он заложил основу своего первого научного 
подхода к деловой деятельности, а также его роли и места 
в своей работе «Заметки о природе торговли». Предпри-
ниматель, назначивший предпринимательство в качестве 
проявления начала действия, оценил его как человека, 
который принимает и считает свои потребности неопре-
деленными [3, c. 114–115]. Следовательно, исследователь 
здесь считал важным рассматривать фактор риска как 
одну из основных характеристик предпринимательской 
деятельности. Следует отметить, что этот риск часто ассо-
циировался с торговой деятельностью в то время.

А. Смит (1723–1790) конкретно упомянул три основ-
ных фактора, которые привели к осуществлению пред-
принимательской деятельности. Это были прибыли, 
коммерческие идеи и факторы риска. Он описал предпри-
нимателя как человека, который занимается рискованным 
бизнесом и управляет своими результатами, чтобы зара-
ботать доход как владелец капитала и реализовать свои 
идеи, а его доходы основаны на рисках [14, c. 88–90].

Следовательно, на начальных этапах концептуаль-
ных основ предпринимательской деятельности одним из 
основных функциональных признаков был именно фактор 
риска [16, c. 237]. В то время это было главным образом 
связано с торговыми действиями. В последующие пери-
оды особое внимание уделялось изучению фактора риска 
в работах различных исследователей. Один из представи-
телей немецкой классической школы Й. фон Тунен (1783–
1850), считал, что, поскольку нет страховой организации, 
которая будет охватывать широкий круг рисков, связанных 
с бизнесом и рынком, большинство этих рисков должно 
решаться предпринимателем. По этой причине он связал 
доход и бизнес-объем предпринимательской деятельно-
сти с риском прямого владения, а прибыль предпринима-
теля считалась премией, полученной за этот риск. Й. фон 
Тунен считал предпринимателя не только рискованным 
человеком для деятельности, которую он выполнял, но 
и человеком, ищущим новые пути и возможности для вне-
дрения инноваций. Кроме того, было реализовано изуче-
ние новых качественных характеристик, которые привели 
к осуществлению предпринимательской деятельности. 
Французский исследователь Дж.Б. Сей (1767–1832) впер-
вые отметил, что является четвертым основным факто-
ром предпринимательства, занимающимся основными 
факторами производства, является капитал, в частности 
трудовые навыки и навыки предпринимательства как осо-
бый тип капитала. Он рассматривал три основных фак-
тора как более эффективное и рациональное сочетание их 
действий, а именно ключевой характер и сущность пред-
принимательской деятельности. По его мнению, предпри-
ниматель является ведущей силой в товарном производ-

стве, а в рамках производственных процессов он является 
человеком, который организует совместную деятельность 
людей [1, c. 54–56; 15]. Немецкий экономист и социолог 
Виктор Зомбарт (1863–1941) сочетал социальные, пси-
хологические, духовные и культурные качества в пред-
принимательской деятельности. Он в основном упомя-
нул о двух атрибутах и возможностях личных качеств 
предпринимателя. Во-первых, дух предпринимательства, 
а во-вторых, дух духа предпринимателя [7]. Л. Фон Мизес 
(1881–1973) и Ф. фон Хайек (1899–1992), которые были 
членами австрийской экономической школы, глубоко 
изучали исследования Й.А. Шумпетера и рассматривали 
предпринимательство как ресурс, который мало полезен 
для природных ресурсов. Л. фон Мизес видит предпри-
нимателя в качестве ключевого носителя функции успеш-
ного подключения природных ресурсов [11, c. 239, 274]. 
Ф. фон Хайек интерпретирует предпринимательство как 
форму поведения, а не как форму бизнеса. По его словам, 
предприниматель должен уметь видеть пути и возможно-
сти, которые другие не могут себе позволить заработать. 
Он характеризовал предпринимательскую деятельность 
как ключевую движущую силу в поисках новых экономи-
ческих возможностей, повышения эффективности управ-
ления и экономической эффективности. Среди факторов 
ограничения предпринимательской деятельности он 
выделил экономическую конкуренцию, личное имуще-
ство и личную свободу.

По мере развития капиталистического метода произ-
водства число факторов, влияющих на предприниматель-
скую активность, возрастало в зависимости от возник-
новения рыночных отношений. В результате повысилась 
потребность в концептуальном изучении фактора риска, 
используемого при формировании научной основы пред-
принимательства и его влиянии на предприниматель-
скую деятельность. На этом этапе формирования теории 
предпринимательства концепция неопределенности, 
предложенная Ф.X. Найтом, сыграла особую роль в раз-
витии теоретической и методологической основы пред-
принимательства. В своем эссе «Риск: неопределенность 
и прибыль» автор показал, что каждое событие в сфере 
бизнеса представляет особый интерес, а статистическая 
группировка этих ситуаций довольно сложна для любого 
возможного результата. В случае такой неопределенно-
сти правоприемник предпринимателя характеризует его 
предпринимательскую способность, конкретное качество. 
С этой точки зрения Ф.Х. Найт оценивает предпринима-
теля как выполняющего такую специфическую функцию 
и успешно реализующего ее, получая собственный пред-
принимательский доход и увеличивая его. В дополнение 
к рыночной ситуации этот доход зависит от личной ини-
циативы и способности индивидуального предпринима-
теля [13, c. 13–14]. По мере развития общества подходы 
к концепции предпринимателя и сущность предпринима-
тельской деятельности также меняются и улучшаются. 
Ранее было обращено внимание на особенности, характе-
ризующие предпринимательскую деятельность, такие как 
риск в качестве, поиск более эффективного и оптималь-
ного сочетания факторов производства, применение их, 
увеличение доходов и прибыли таким образом. Существо-
вание творческих способностей в рискованных условиях 
также было необходимым фактором для проведения этой 
деятельности. Эти процессы способствовали сложности 
предпринимательской деятельности с точки зрения функ-
ционального содержания, а также терминологического 
развития и предоставили предпринимателю инновацион-
ный контекст, способ инноваций и успешного применения 
их к производству. В отличие от этапа промышленного 



71

Серія:  Міжнародні економічні відносини та світове господарство
♦

развития характерная особенность предпринимательской 
деятельности в период после разработки считается инно-
вационной. Высокий уровень инноваций проявляется 
на фоне инноваций. В этом контексте основной целью 
субъектов предпринимательства является обеспечение 
устойчивого развития их деятельности на долгосрочную 
перспективу и достижение потенциала для этого. Важно 
не адаптироваться к меняющимся условиям в процессе 
развития, а находить и реализовывать возможности для 
изменения экономических условий в соответствии с тен-
денциями развития общественного спроса и производ-
ства [2, c. 29]. Эти процессы увеличивают актуальность 
учета человеческого фактора и требуют разработки специ-
альных навыков в организации и внедрении производства, 
а также управлении ним, поэтому предпринимательская 
деятельность набирает силу не только с точки зрения полу-
чения дохода, но и с точки зрения риска, а не с точки зре-
ния организационного, управленческого аспекта. В связи 
с этим американский экономист и социолог П.Ф. Друкер 
(1909–2005) рассматривал предпринимательство (бизнес) 
как особую управленческую деятельность, считая пред-
принимателя не только частным владельцем, но и интел-
лектуальным капиталистом [16, c. 15–24].

В целом экономическими характерными чертами 
предпринимательства являются такие [4, c. 36]:

− независимость экономических субъектов;
− свобода производственной деятельности;
− финансовые интересы и экономические выгоды;
− оценка рисков и экономическая ответственность.
Эти функции могут также применяться к малым пред-

приятиям и крупным предприятиям предпринимательства.
До 70-х годов сущность предпринимательской про-

ницательности и деятельности интерпретировалась как 
закрытый подход к этому процессу. Предприниматель 
и предпринимательство, а также окружающая среда 
воспринимались как замкнутая система. Развитие пред-
принимательства, в том числе малого и среднего пред-
принимательства, рассматривалось в рамках эволюции 
социально-экономической системы. Появление новой 
синергетической отрасли в последние десятилетия 
ХХ века оказывает положительное влияние на разви-
тие экономики, а также на теорию предпринимательства 
и играет важную роль в формировании современных 
взглядов и подходов в этой области. Об этом свидетель-
ствуют развитие экономической синергетики, изучение 
сложных экономических систем, происходящих в ней про-
цессов. Раньше анализ предпринимательских процессов 
основывался на подходе к неконфессиональному систем-
ному контексту, а не на оправдании предпринимательских 
функций в синергетическом подходе; он считался самораз-
вивающейся и самоорганизующейся структурой. Синер-
гетический подход к сущности предпринимательской дея-
тельности касается отношений между предпринимателем 
и его окружением, а также открытости системы. Согласно 
этому подходу предпринимательская деятельность пред-
ставляет собой процесс самосовершенствования и само-
организации, который реализуется на фоне взаимного 
влияния отдельных лиц и предприятий на внутреннюю 
и внешнюю среду [8, c. 48–65; 2, c. 29]. Развитие предпри-
нимательства, в том числе малого и среднего предприни-
мательства, осуществляется на фоне постоянно меняюще-
гося взаимного влияния как внутренних, так и внешних 
факторов и прямого воздействия внешних факторов. 
Это создает неблагоприятные условия для развития пред-
принимательства. В таких условиях малый и средний биз-
нес пытается найти возможности самоидентификации, 
а процессы саморазвития происходят, когда эти возмож-

ности реализуются. Эти процессы в то же время явля-
ются основой развития национальной экономики. Здесь 
есть двустороннее взаимодействие, поскольку развитие 
малого и среднего бизнеса влияет на развитие националь-
ной экономики, а второе – на развитие первого. Это свя-
зано с созданием благоприятной бизнес-среды, передовой 
институциональной структуры, законодательной системы 
и ее функционирования. Одним из ключевых аспектов 
этих процессов является то, что они обладают совершен-
ной управленческой способностью, поскольку предпри-
ниматель достигает своей цели [12, c. 3–8].

Исследование процессов развития предприниматель-
ства показывает, что развитие малого и среднего бизнеса 
в ведущих странах мира было сосредоточено после Второй 
мировой вой ны, а с 60–70-х годов ХХ века это стало более 
интенсивным. Сначала малые и средние предприятия, как 
правило, рассматривали экономическую систему как пере-
ходный элемент в процессах экономического развития, 
уделяя особое внимание более крупным предприятиям 
и их потенциалу. Это связано с тем, что крупные предпри-
ятия обладают сильным производственным и финансовым 
потенциалом, ценой и способностью контролировать свои 
производственные издержки, оказывая на них большой 
эффект и имея возможность формулировать мнения о кон-
кретном продукте, в том числе предпринимательстве, поэ-
тому больше внимания было уделено причинам. Это при-
вело к меньшему интересу со стороны малых и средних 
предприятий. Кризис в мировой экономике стимулировал 
развитие малого и среднего бизнеса во многих странах. 
Первой такой ситуацией была Великая депрессия в Сое-
диненных Штатах Америки в 1929–1933 годах. В те годы, 
помимо крупных предприятий, были созданы малые пред-
приятия для изгнания страны, предприняты инициативы 
по распределению средств для них, а также приложены 
усилия для создания небольших строительных компаний 
и производственных объектов для ликвидации безрабо-
тицы. Во время Второй мировой вой ны они использова-
лись в военных целях больше, чем способность малых 
предприятий, и занимались производством военной про-
дукции. В то же время крупные финансовые учреждения, 
организации также активизировали процесс распределе-
ния кредитов для малого бизнеса. В 1953 году создание 
«Администрации малого бизнеса» и принятие Закона 
о малом бизнесе стали важными шагами на пути к соз-
данию институциональной основы для развития малого 
и среднего бизнеса в Соединенных Штатах [6, c. 9–29]. 
Кризис мировой экономики в 70-е годы усилил внимание 
к развитию малых и средних предприятий в различных 
европейских странах. В Великобритании, Франции, Ита-
лии, Германии и других странах эта тенденция проявилась 
более ярко. Это происходило на фоне увеличения числа 
малых и средних предприятий, повышения их гибкости, 
устойчивости и конкурентоспособности, увеличения госу-
дарственной поддержки для укрепления их научно-техни-
ческого потенциала и других вопросов.

Сегодня малый и средний бизнес в странах с форми-
рующимся рынком играет решающую роль в обеспечении 
реализации новых идей, инноваций, инициатив и соци-
ального, экономического, политического и культурного 
развития. В этих странах развитие этого сектора в целом 
является нормой, которая устанавливает социальный и эко-
номический прогресс в обществе. С этой точки зрения он 
является привлекательным в качестве объекта исследо-
вания. В последние годы был разработан новый подход 
к малым и средним предприятиям и применяются новые 
критерии. Этот подход в основном обусловлен тем, что 
этот сектор является объектом исследования как типично 
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предпринимательства, так и отдельных функций. Малое 
предпринимательство имеет три таких аспекта [5, c. 194]:

− социально-экономическое событие;
− объект статистической записи;
− объект государственного регулирования.
В первом случае малые предпринимательства иссле-

дуются с точки зрения аспектов качества. Во втором 
и третьем подходах в качестве основы берутся количе-
ственные критерии. Малая предпринимательская дея-
тельность фактически является частной, индивидуализи-
рованной деятельностью. Это осуществляется большим 
количеством малых предприятий, хозяйствующих субъек-
тов, в результате чего между ними формируется и разви-
вается определенная система экономических отношений. 
Эти хозяйствующие субъекты связаны с различными сек-
торами экономики, различными видами экономической 
деятельности. Таким образом, отношения между малым 
и средним бизнесом, с одной стороны, и среди десятков 
бизнес-структур, с другой стороны, служат единствен-
ным фактором формирования и функционирования как 
единой системы экономики в целом. Не имеет значения, 
что эти процессы также обусловливают характер и разви-
тие социальных процессов. Именно этот аспект опреде-
ляет характер малых и средних предприятий как сложный 
социально-экономический феномен.

Следует отметить, что, объясняя суть концепции 
малого и среднего предпринимательства, исследователи 
рассматривают этот вопрос как с точки зрения качества, 
так и с точки зрения количества. В качестве основы взята 
многочисленная экономическая литература, а также коли-
чественный подход к документам международных орга-
низаций. На наш взгляд, это как социально-экономиче-
ский, так и статистический вопрос.

Критерии определения субъектов малого и сред-
него предпринимательства. В рамках Европейского 

Союза подход к этому вопросу осуществляется на двух 
уровнях, а именно национальном и наднациональном. 
Регулирование на национальном уровне в основном 
осуществляется в рамках национальных границ стран-
членов Союза и основано на учете индивидуальных осо-
бенностей. Регулирование накладных расходов основано 
на рекомендациях Европейской комиссии. Вот почему 
в 2003 году ЕС разработал и принял пакет специальных 
рекомендаций. В этом индивидуальном пакете малые 
и средние предприятия объединены в такие три группы:

− микропредприятия;
− малые предприятия;
− средние предприятия.
В качестве критериев классификации используются 

количество людей, годовой оборот и годовой баланс 
закрытия.

Предельные значения, изложенные в пакете рекомен-
даций, который мы обсуждали, были приняты в качестве 
предельно допустимых границ для государств-членов ЕС 
и институтов, действующих в рамках единства. Если эти 
субъекты в ЕС вытекают из необходимости их внутренней 
политики и деятельности, то они могут идентифициро-
вать и принимать разные меньшие предельные значения 
для себя. Вместе с тем страны-члены Союза заинтересо-
ваны в сокращении числа критериев, имеющих отноше-
ние к законодательству, и устранении различных адми-
нистративных проблем, но в некоторых странах число 
сотрудников воспринимается как ключевой критерий.

Индивидуальные предприятия широко используются 
в развитых странах в качестве основной организационно-
правовой формы подразделений малого предпринима-
тельства (Великобритания, отдельные предприятия во 
Франции, индивидуальная трудовая деятельность в Гер-
мании и формы собственности одного человека в Соеди-
ненных Штатах).
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Таблица 1
Критерии определения субъектов малого и среднего предпринимательства в странах Европейского Союза

Предпринимательская 
категория Число занятых, людей Оборот, млн. евро Годовой окончательный баланс, EURO

Среднее предпринимательство <250 ≤50 ≤43
Малое предпринимательство <50 ≤10 ≤10
Микропредприятие <10 ≤2 ≤2

Источник: рабочий документ персонала Комиссии от 6 мая 2003 года, касающийся определения микро-, малых и средних предприятий. Евро-
пейская комиссия. Брюссель, 7 октября 2009 года, SEC (2009)
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ТЕОРЕТИЧНИЙ АСПЕКТ МАЛОГО І СЕРЕДНЬОГО ПІДПРИЄМНИЦТВА
Анотація. У статті в контексті сучасних підходів, зокрема з точки зору синергетичної економіки, розглянуто пи-

тання розвитку малого та середнього підприємництва. Вивчення етапів історичного розвитку теорії підприємництва, 
коментування підходів різних науковців-економістів до підприємництва полягають у розгляді сутності підприємницької 
діяльності з точки зору її характерних особливостей. Дослідження, засноване на досвіді розвинутих країн, обґрун-
тувало той факт, що підприємництво є важливим фактором становлення та розвитку цивілізованих та прогресивних 
ринкових відносин. У статті мале та середнє підприємництво відображається як основа стабільного громадянського 
суспільства та ключовий фактор формування й розвитку країни середнього класу, а також підвищення рівня добробу-
ту населення. Розвиток населення сприяє створенню здорового конкурентного середовища в національній економіці, 
формуванню конкурентоспроможної та інноваційно орієнтованої економіки, а також створенню нових робочих місць. 
Крім того, у статті розглянуто переваги сектору МСП як форми ефективної діяльності з точки зору здатності швидше 
реагувати на мінливі економічні та ринкові умови й споживчі потреби, а також адаптуватися до них. Обговорено низку 
факторів, які перешкоджають реалізації потенційних можливостей малого та середнього сектору в розвитку країни. 
Серед них є фактори, які мають значний потенціал впливу. Ці особливості перешкоджають формуванню та розвитку 
підприємницького сектору в країні, особливо малих та середніх підприємств, а також реалізації їх потенційних можли-
востей у забезпеченні соціально-економічного розвитку. Загалом відмінності підходів до вибору малого та середнього 
бізнесу в країнах з різними рівнями розвитку значною мірою залежать від рівня їх розвитку, пріоритетів, історичних та 
національних особливостей, а також відповідної правової бази.

Ключові слова: підприємницька діяльність, мале та середнє підприємництво, ризик, економічні зони, синергетич-
ний підхід.
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THE THEORETICAL ASPECTS OF DEVELOPMENT OF SMALL AND MEDIUM ENTERPRISES
Summary. In the article, in the context of modern approaches, including from the point of view of the synergetic economy, 

the issues of development of small and medium entrepreneurship are explored. Studying the stages of the historical development 
of the theory of entrepreneurship, commenting on the approaches of various scholars of economists related to entrepreneurship 
consists of the study of the nature and essence of entrepreneurial activity in terms of its characteristic features. The study, based 
on the experience of developed countries, has substantiated the fact that entrepreneurship is an important factor in the forma-
tion and development of civilized and progressive market relations. In this article, small and medium-sized entrepreneurship is 
reflected as the basis of a stable civil society and a key factor in the formation and development of a middle class country, as well 
as an increase in the level of well-being of the population. The development of this sector contributes to the creation of a healthy 
competitive environment in the national economy, the formation of a competitive and innovation-oriented economy and the 
creation of new jobs. In addition, the article also explores the benefits of the SME sector as a form of effective activity, in terms 
of the ability to respond more quickly and adapt to changing economic and market conditions, as well as consumer demands. 
The article also discusses a number of factors that impede the realization of the potential opportunities of the small and medium 
sector in the development of the country. Among them are factors that have a significant potential for impact. These features 
impede the formation and development of the business sector in the country, especially small and medium-sized enterprises, 
as well as the realization of their potential capabilities in ensuring socio-economic development. In general, the differences in 
approaches to choosing small and medium-sized businesses in countries with different levels of development depend to a large 
extent on their levels of development, priorities, historical and national characteristics and the relevant legal framework.

Key words: entrepreneurial activity, small and medium entrepreneurship, risk, economic zones, synergetic approach.


